Zalacznik do
Zarzadzenia Rektora Nr 12/2015
z dnia 18 marca 20151,

Regulamin prowadzenia negocjacji

§1
Niniejszy regulamin okregla tryb i procedure prowadzenia negocjacji oraz dziatania Zespohu

do spraw negocjacji, w przedmiocie zbycia akcji Spotki.

§2

Tlekro¢ w regulaminie jest mowa o:

1. Ogloszeniu o zaproszeniu do negocjacji — nalezy przez to rozumie¢ opublikowane
w prasie oraz na stronie internetowej Uczelni ogloszenie o zaproszeniu do negocjacji
w przedmiocie zbycia do 34 526 akcji spotki pod firmg Kolej Gondolowa Jaworzyna
Krynicka S.A. z siedziba w Krynicy-Zdroju; h

2. Zbywey - nalezy przez to rozumie¢ Uniwersytet Rolniczy im. H. KoHataja w Krakowie,
w imieniu ktérego dziata Rektor Uczelni;

3. Oferencie — nalezy pfzez to rozumieé zainteresowany podmiot, ktéry w zwigzku
z ogloszeniem o zaproszeniu do negocjacji, ztozyt odpowiedz na zaproszenie.

4. Nabywey — nalezy przez to rozumie¢ podmiot, ktéry zostanie wybrany jako sktadajacy

najkorzystniejszg oferte, na rzecz ktérego dojdzie do zbycia akcji.

§3
Do zadai Zespohi naleza czynnosci zmierzajace do wylonienia nabywey akcji Spotki,
w szczegolnoset:
a) opracowanie projektu ogloszenia o zaproszeniu do negocjacji w przedmiocie zbycia
akeji Spotki,
b) ogloszenie zaproszenia do negocjacji w prasie oraz na stronie internetowej Uczelni,
c) zbadanie prawidtowosci Ztozenia odpowiedzi na zaproszenie do negocjacji,
d) ustalenie listy podmiotéw dopuszczonych do negocjacji,
e) opracowanie projektu umowy zbyecia akcji,
f) prowadzenie negocjacji z podmiotami dopuszczonymi do negocjacji wg regulaminu
negocjacji,
g) ocena efektéw negocjacji i przedstawienie pisemnej rekomendacji Rektorowi, ktory

dokonuje wyboru nabywcy,



h) powiadomienie o rozstrzygnigciach zgodnie z warunkami zaproszenia do negocjacji
i przepisami prawa,

i) podejmowanie decyzji w kwestii przedtuzenia terminéw podanych w zaproszeniu do
negocjacji, zmiany harmonogramu negocjacji i wyznaczenia terminéw w trakcie
negocjacji,

j) podejmowanie decyzji o wyborze podmiotu, z ktérym prowadzié bedzie wylacznie
negocjacje,

k) zadanie wg wlasnego uznania dodatkowych dokumentéw i wyjasnien.

§4

. Zesp6t sklada sie z 5 0séb powolanych Zarzadzeniem nr 5/2015 Rektora Uniwersytetu

Rolniczego im. Hugona KoHtataja w Krakowie z dnia 5 lutego 2015 1.

. Pracami Zespohu kieruje jego Przewodniczacy, a w razie jego nieobecnosci osoba przez

niego upowazniona.

. Do czynnosci Przewodniczacego Zespotu nalezy w szczegélnosci:

a) zwolywanie i prowadzenie posiedzen Zespotu,

b) przestrzeganie zachowania poufhosci obrad Zespotu,

¢) zarzadzanie glosowania w sprawach wymagajacych decyzji Zespotu,

d) podpisywanie korespondencji w imieniu Zespotu,

¢) przedlozenie Rektorowi protokolu z przebiegu negocjacjii i innych
dokumentdéw wymagajacych akceptacii.

. Sekretarz Zespotu odpowiedzialny jest za czynnosci kancelaryjne zwigzane

z dziatalnoscig Zespohu, w szczegdlnosci za sporzadzanie protokolow.

§5

1. Zespdt dziata na posiedzeniach.

. Do waznosci postanowien podjetych na posiedzeniu wymagana jest na nim obecno$¢ co
najmniej potowy cztonkéw Zespotu.

. Kazdy czlonek Zespotu ma obowiazek uczestniczenia w pracach Zespotu. Nieobecnos¢

dopuszczona jest tylko z WaZnej przyczyny po uzyskaniu zgody Przewodniczacego.

§6
. Zesp6t podejmuj e decyzje we wszystkich sprawach w drodze glosowania jawnego, zwykia
- wigkszoécig glosow, bez mozliwosci wstrzymania si¢ od gtosu.

. Kazdy z cztonkéw Zespotu posiada jeden glos.



3. W razie rdwnej ilosci gloséw decyduje glos Przewodniczgcego.

1. Posiedzenia Zespotu sg protokolowane. W protokotach odnotowuje si¢ wszelkie istotne
informacje o przebiegu posiedzenia, w tym postanowienia i czynnosci Zespotu.
2. Protokoly z posiedzel Zespolu podpisuja wszyscy obecni na posiedzeniu cztonkowie.

Wszelkie zastrzezenia do prac Zespolu wnoszone sg do protokotu.

§8
Czlonkowie zespohi sa zobowigzani do zachowania poufno$ci informacji powzigtych

w zwiazku z pelnieniem funkcji cztonka Zespotu.

§9
1. W pracach Zespotu moga uczestniczyé, w charakterze obserwatoréw: prorektorzy oraz
przedstawiciel wlasciwej komisji senackiej, wskazany przez jej Przewodniczacego.

2. Obserwatorzy nie s3 cztonkami Zespolu i nie posiadaja prawa glosu.

§10
Z tytutu wykonywania funkcji czlonka Zespolu bgdZz wystgpowania w charakterze

obserwatora nie przystuguje wynagrodzenie, ani zwrot kosztow.

§11

1. Zespot przygotowuje projekt ogloszenia o zaproszeniu do negocjacji, ktére w

szczegblnoscei powinno zawierad:
a) nazwe i adres zbywcy,
b) firme, siedzibe i adres spélki»,
¢) liczbe irodzaj akeji, ktore Bqdq przedmiotem negocjacji,
d) warto$¢ nominalng jednej akcji,

) miejsce, termin i warunki mozliwosci zapoznania si¢ z szacowaniem wartosci

akeji Spotki z dnia 25 listopada 2014 roku,
f) wskazanie obszar6w negocjacji,
g) wykaz dokument6w identyfikujgcych oferenta,

h) termin i warunki sktadania odpowiedzi na zaproszenie do negocjacji,



i) informacje o obowiazku zawarcia umowy przedwstegpnej oraz pozyskania zgody
ministra wlasciwego do spraw Skarbu Panistwa, zgodnie z zapisami ustawy z dnia
8 sierpnia 1996 1. o zasadach wykonywania uprawnien przystugujacych Skarbowi
Panstwa.

2. Zesp6l ustala date zamieszczenia ogloszenia w prasie oraz na stronie internetowej

Uczelni.

3. Ogloszenie o zaproszeniu do negocjacji podpisuje Przewodniczacy Zespotu.

§12

1. Zespot dokonuje otwarcia odpowiedzi ztozonych w zwigzku z ogloszeniem o zaproszeniu
do negocjacji i sprawdza ich prawidtowosé. W razie spetnienia przez Oferenta kryteriow
forma]nych okre$lonych w ogloszeniu o zaproszeniu do negocjacji, Zespdt decyduje
o dopuszczeniu go do negocjacji.

2. Zesp6t zawiadamia poczta elektroniczng Oferenta o dopuszezeniu go do negocjacji na
adres podany w odpowiedzi na ogloszenie o zaproszeniu do negocjacji. Zawiadomienie to
Zespot potwierdza pisemnie.

3. W zawiadomieniu, o ktérym mowa w ust. 2, Zespst wyznacza termin do zbadania
dokumentéw spdtki i jej przedsiebiorstwa oraz przesyla Oferentowi regulamin
prowadzenia negocjacji.

4. Uczelnia w zawiadomieniu umieszcza informacje, ze nie dysponuje dokumentami sp6tki
i jej przedsiebiorstwa, wobec czego udostgpnienie bedzie mozliwe za zgodg i na
warunkach okreslonych przez spotke, w szczegélnosci po podpisaniu o$wiadczenia
o wykorzystaniu zawartych w nich informacji jedynie do celéw zwigzanych z nabyciem
akcji Spotki.

§13

1. Dalsze negocjacje prowadzi si¢ z podmiotami, ktére zlozyly w wyznaczonym terminie
wigzace propozycje warunkow umowy sprzedazy |
2. Wiazace propozycje warunkéw umowy sprzedazy akcji Spotki powinny zawieraé
wszystkie elementy bedgce przedmiotem negocjaciji, do ktérych naleza:
a) cena— okre§lona w walucie polskiej, w zaokragleniu do tysiaca ztotych,
b) ilo$¢ nabywanych akcji,
¢) forma i termin platnosci,

d) dodatkowe warunki zwigzane z umowa.



[N ]

—

. Po zapoznaniu sic z wigzacymi propozycjami warunkéw umowy sprzedazy Zespot zaprosi
Oferenta do mnegocjacji, w czasie ktérych strony przedstawiag swoje stanowiska

i oczekiwania.
§ 14

. W imieniu Zbywcy negocjacje prowadzi Zespot.

. W imieniu Oferenta negocjacje prowadzi Oferent osobiScie Iub jego ustawowy
przedstawiciel lub umocowany przez niego petnomocnik. Pelnomocnictwo wymaga formy
pisemne;.

. Pelnomocnictwo do zawarcia umowy sprzedazy akcji w imieniu Oferenta wymaga formy

pisemnej z podpisami notarialnie poswiadczonymi.

§15

Zespot informuje Oferenta o terminie, miejscu i przedmiocie negocjacii.
Zespdl ma prawo do zmiany procedury 1 harmonogramu negocjacii.

Uczelnia ma prawo do odstgpienia od negocjacji bez podania przyczyny.

el o

Wszelkie zawiadomienia kierowane do Oferenta w trakcie negocjacji majg formg

elektroniczng lub pisemna lub sa ujawnione w protokole w trakcie negocjacji.

Zawiadomienia w formie elektronicznej zostaja potwierdzone w formie pisemnej.

Decyduje data nadania na podany przez Oferenta adres.

. Oferent ma prawo wystepowaé na pismie (lub do protokohu w trakcie negocjaciji) o zmiang
wyznaczonego terminu negocjacji. Zespc’ﬂ w miare mozliwosci wyznacza nowy termin
negocjacji.

. Z przyczyn uzasadniajacych sprawne prowadzenie postgpowania, Zespét moze odmowié

wyznaczenia nowego terminu negocjacji dla Oferenta.

§16

. Zespdt ma prawo do zadania od Oferenta wplaty wadium na kazdym etapie negocjacji od
momentu zlozenia odpowiedzi na ogloszenie o zaproszeniu do negocjacji i uzaleznienia
dalszych negocjacji od jego wplaty.

. Wraz z zadaniem wplaty wadium Zesp6l informuje Oferenta o warunkach wplaty i zwrotu
wadium. _

. Termin wplaty wadium bedzie nie krétszy niz 7 dni od dnia zadania wptaty.

. Kwota wadium wynosi 100 000,00 zt (stownie: sto tysiecy ztotych). Srodki pieniezne

otrzymane z tego tytutu i przechowywane na koncie Uczelni nie bedg oprocentowane.



5. W przypadku podpisania umowy sprzedazy z Oferentem wadium ulega zaliczeniu na
poczet ceny. W sytuacji wyboru propozycji Oferenta i nie przystgpienia przez niego do
umowy wadium ulega przepadkowi na rzecz Uczelni. W razie odstqpienja przez Uczelnig
od negocjacji badz zawarcia umowy sprzedazy akcji z innym Oferentem wadium podlega

zwrotowi w terminie 5 dni roboczych od zaistnienia tych zdarzen.

§17

1. Jezeli w negocjacjach uczestniczy wiecej niz jeden Oferent, Zesp6t moze wyznaczy¢ dla
jednego z nich termin do wytacznych negocjaciji, kierujge sie trescia ztozonych wigzgcych
propozycji warunkéw umowy zbycia akcji, z uwzglednieniem kryteriéw, o ktérych mowa
w § 13 ust. 2.

2. Zespdl powiadamia wszystkich Oferentéw dopuszczonych do negocjacji o udzieleniu
jednemu z nich terminu do wylgcznych negocjacji. Bezskuteczny uptyw terminu skutkuje

podjeciem negocjacji z innymi dopuszezonymi do negocjacji Oferentami.

§18

1. Oferent moze zrezygnowaé z dalszego uczestnictwa w postgpowaniu na kazdym jego
etapie poprzez ztozenie pisemnej informacji w tej kwestii.

2. Za réwnoznaczne z rezygnacjg przez Oferenta z dalszego uczestnictwa w negocjacjach
uwaza sie niezlozenie w wyznaczonym terminie wigzacych propozycji warunk6w umowy
sprzedazy akcji Spolki oraz nieoptacenie wadium w terminie, o ktérym mowa w § 16
ust. 3.

3. Za rezygnacje Oferenta uwaza si¢ réwniez nieusprawiedliwione nieprzybycie Oferenta na
negocjacje. O przyczynach mogacych usprawiedliwiaé nieprzybycie Oferenta decyduje

Zespot.
§19

1. W przypadku, gdy negocjacje sa prowadzone z wiecej niz jednym Oferentem, wowczas
Uczelnia, o ile nie odstapi od negocjacji, moze zawrze¢ umowe tylko z tym Oferentem,
ktéry zaoferuje najkorzystniejsze dla Uczelni warunki umowy zbycia akcji, odnoszgce sig
w szczegdlnoéci do ceny za akcje oraz wiarygodnosci i mozliwodei finansowych
Oferentdw, z ktérymi §3 prowadzone negocjacje.

2. Po plfzedstawienju stanowisk, strony negocjacji sporzadzaja protokét uzgodnien, ktéry

stanowi podstawe do sporzadzenia umowy zbycia akcji Spétki.



§20

1. Zespdt dokonuje oceny efektéw negocjacji i wraz z protokotem uzgodnien, o ktérym
mowa w § 19 ust. 2, przedklada pisemng rekomendacje Rektorowi, ktéry podejmuje
w decyzje dotyczacg zawarcia, badZ nie umowy zbycia akcji Spoiki.

2. W razie podjecia przez Uczelni¢ decyzji o sprzedazy akcji Spoiki, Zespdt wyznaczy
Nabywcy termin zaplaty ceny lub pierwszej raty ceny, anastepnie termin zawarcia
umowy przedwstepnej zbycia akcji Spotki.

3. W razie nie podjecia przez Uczelni¢ decyzji o zbyciu akcji Spétki, wptacone wadium lub
pierwsza rata ceny zostaja niezwlocznie, nie pozniej niz w terminie 14 dni od daty podjecia

stosownej decyzji, zwrocone Oferentowi.

§21

W sytuacji nie przystgpienia we wskazanym terminie do zawarcia umowy zbycia akcji przez
Nabywce, Uczelnia odstepuje od negocjacji badz prowadzi negocjacje z Oferentami, ktérzy

ztozyli wigzgce propozycje warunkéw zawarcia umowy zbycia akcji.

§22

Uczelnia nie ponosi kosztéw poniesionych przez podmioty zainteresowane nabyciem akcji
w Spolce w zwigzku z uczestnictwem w negocjacjach, jak rowniez zwigzanych z zawarciem

umowy sprzedazy akcji.
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